
 

Sales Consultant (m/w/d)  

Unternehmen: e.Consult AG 

Arbeitsort: Saarbrücken 

Beschäftigungsart: Vollzeit 

Bruttojahresgehalt: 46.025 EUR – 52.600 EUR 

 

Du arbeitest in einem Autohaus oder im Schadenmanagement und 
Digitalisierung begeistert Dich? 

Wir teilen Deine Leidenschaft. Seit 25 Jahren ist die e.Consult AG Vorreiter bei der 
Digitalisierung im Schadenmanagement. Wir vernetzen Autohäuser, Anwaltskanzleien, 
Gutachter und Versicherungen mit intelligenten Lösungen. 

Als Sales Consultant bist Du unser Gesicht im Markt für die Produktlinie e.sy360. Du berätst 
Autohäuser, Anwaltskanzleien und Gutachter strategisch zu unserer Plattform für digitale 
Schadenabwicklung und begleitest sie kompetent auf dem Weg in die digitale Zukunft. 

Du trägst die Mitverantwortung für unsere Wachstumsziele. Dabei bist Du kein 
Einzelkämpfer. Du agierst eingebettet in ein starkes Vertriebsteam und arbeitest eng mit dem 
Head of Sales zusammen. 

Bei uns bist Du keine Nummer, sondern gestaltest den Markt in der ersten Reihe mit. Wir 
bieten Dir den idealen Einstieg in die Tech-Welt. Mit einem attraktiven Gehalt und der klaren 
Perspektive, Dich finanziell und beruflich mit uns weiterzuentwickeln. 

Deine Mission bei uns 

• Closing & Beratung: Du übernimmst die Umsatzverantwortung für Dein Segment. 
Von der Bedarfsanalyse bis zum Abschluss führst Du Sales-Projekte eigenständig zum 
Ziel. 

• Modern Sales: Dein Fokus liegt auf strukturierten Online-Terminen und 
Präsentationen. Du beschäftigst Dich intensiv mit der Neukundengewinnung und der 
Weiterentwicklung bestehender Accounts. 

• Präsenz vor Ort: Du besuchst Autohäuser und Gutachterbüros direkt und 
repräsentierst die e.Consult AG auf den wichtigsten Branchen-Events, Messen und 
Kongressen rund um Kfz-Schadenmanagement und Automotive. 

• Strategische Weitsicht: Du identifizierst proaktiv neue Geschäftsmöglichkeiten auf 
Geschäftsführer- und Inhaberebene und erstellst gemeinsam mit dem Team 
überzeugende Entscheidungsvorlagen für unsere Geschäftsleitung. 

• Geht nicht, gibt’s nicht: Du arbeitest eng mit unserem Projektteam zusammen, um 
Anforderungen aus dem Markt zu realisieren. 

 

 



 

 

Das bringst Du mit 

• Branchen-Insider: Du hast Erfahrung im Autohaus, im Schadenmanagement oder bei 
einem Sachverständigenbüro und verstehst die Prozesse rund um die 
Unfallschadenabwicklung aus erster Hand. (Wünschenswert) 

• Vertriebs-Mindset: Du hast Freude am Networking, bist kommunikationsstark in 
Präsentationen (online & offline) und arbeitest ziel- sowie abschlussorientiert. 

• Teamplayer-Mentalität: Du schätzt den professionellen Austausch im Team und die 
flache Hierarchie zum Head of Sales und Produktmanager. 

• Fundament: Eine passende Ausbildung im Kfz-Umfeld (z. B. Automobilkaufmann/-
frau, Serviceberater/in, Schadenmanager/in) oder mehrjährige Erfahrung im 
Autohaus, in der Schadensteuerung oder im Sachverständigenwesen rundet Dein 
Profil ab. Außerdem verfügst Du über hohe Eigenmotivation sowie die Bereitschaft zu 
gezielten Besuchen unserer Key-Accounts. 

Warum e.Consult? 

• Team: Ein erfahrenes Team, das Dir den Rücken stärkt und Dich aktiv unterstützt. 
Vom Vertrieb über Support und Marketing bis zum Projektteam arbeiten wir 
gemeinsam am Erfolg. 

• Mentoring: Head of Sales und Product Owner unterstützen Dich mit einer „Offenen-
Tür-Mentalität“ und aktivem Mentoring. 

• Modernes Equipment: Aktuelles Notebook, Headset, Mobiltelefon, KI und alle Tools, 
die Du brauchst. 

• Innovation als Standard: Du vertreibst mit e.sy360 eine etablierte Plattform für 
digitale Schadenabwicklung, die bereits von 1.200 Autohäusern, 18.000 
Anwaltskanzleien und 40 Versicherern genutzt wird. 

• Fair & flexibel: Attraktives, leistungsorientiertes Gehalt, 30 Tage Urlaub und flexible 
Arbeitszeiten mit der Möglichkeit auf Homeoffice. 

• Benefits: Bio-Food, kostenfreie Getränke, Company-Events, Jobrad-Leasing*, 
betriebliche Krankenversicherung* und vieles mehr. 

 
Das klingt nach dem passenden Umfeld für Deinen nächsten Karriereschritt? 

Dann bewirb Dich als Sales Consultant (m/w/d) – am besten ganz einfach per E-Mail. 

 


